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				Onze visie

			

		

		
			
				Ondernemers in het MKB staan er vaak alleen voor. 

				Ze zijn vrijwel altijd op zichzelf aangewezen bij het nemen van beslissingen. Het hier en nu overheerst het doen en laten. De tijd voor het noodzakelijke sparren, spiegelen en klankborden ontbreekt, terwijl men daar wel behoefte aan heeft. 

				Met uitzondering van het periodieke bezoek aan de accountant/boekhouder of verzekeringsagent wordt er slechts incidenteel een beroep gedaan op een adviseur. 

				Ondernemen is topsport wordt er vaak -terecht- gezegd. Maar topsporters trainen veel en worden intensief gecoacht. 

				Hoe is dat bij ondernemers?
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				Waarom samen-werken?

			

		

		
			
				MKB ondernemers staan vaak kritisch tegenover het inschakelen van een adviseur of coach. Ondanks dat ze wel degelijk met vraagstukken zitten. Zij zijn immers gewend om hun eigen boontjes te doppen. 

				Het is nagenoeg onmogelijk om alle expertise die nodig is -om vraagstukken van ondernemers op te lossen- zelf in huis te hebben. Daarom werken wij samen met de vertrouwenspersonen en -partijen rond MKB ondernemers.

				Zij kennen immers als geen ander hun klant en weten wat hen bezighoudt. Door onze krachten te bundelen kunnen wij gezamenlijk vanuit meerdere invalshoeken de ondernemen ondersteunen.

				Dit uiteraard altijd met volledig respect voor elkaars specialismen. 

				Voor OndernemenPlus is dat: 

			

		

		
			
				
					persoonlijk ondernemerschap
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						OndernemenPlus (2006) is de landelijke netwerkorganisatie van ondernemerscoaches. Onze coaches zijn allen ervaren ondernemers. Zij zijn expert op het gebied van persoonlijk ondernemerschap. 

						Onze aanpak is helder en direct. Wij werken samen met de vertrouwenspersonen rondom de ondernemer en schakelen waar nodig specialisten in vanuit ons netwerk. 

						Onze missie is: Samen-werken aan succesvol ondernemen.
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				Iedere ondernemer is uniek:

			

		

		
			
				Geen ondernemer is gelijk. Iedereen heeft een eigen dynamiek in zijn bedrijf, eigen behoeften, uitdagingen en aandachtspunten. Dat vraagt om maatwerk. 

				De afgelopen jaren hebben wij meer dan 5.000 ondernemers begeleid en daardoor een goed inzicht gekregen in alle kenmerken die bijdragen aan succes en falen.

				Het effect van persoonlijk ondernemerschap op het bedrijf en het resultaat blijft vaak onder belicht. Er wordt vooral gekeken naar de rationele kant en minder naar de “zachte” kant van het ondernemerschap, terwijl beiden elkaar sterk beïnvloeden.

				In onze visie “maakt de vent de tent”. 
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						Onze coaching richt zich op het versterken van het persoonlijk Ondernemerschap. Dat wil zeggen dat in onze begeleiding de ondernemer altijd centraal staat. Hiervoor zijn specifieke tools en methodes ontwikkeld, die bewezen effectief zijn. Aan de hand van het wetenschappelijk geborgde OndernemersProfiel brengen wij de kwaliteiten en mogelijke valkuilen van de ondernemer in kaart. Vanuit deze blauwdruk wordt vervolgens gekeken naar mogelijke consequenties voor het bedrijf en het bedrijfsresultaat.
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				Samenwerken aan Succesvol 

				ondernemen, hoe?

			

		

		
			
				Uitdagingen horen bij het ondernemen. Uit ervaring weten wij wat ondernemers bezig houdt. De meeste voorkomende uitdagingen of knelpunten hebben wij verwoord in thema’s.

				Als onderdeel van onze samenwerking kunt u aan uw klant een quickscan aanbieden, waarmee helder wordt waar de klant staat in relatie tot zijn gewenste situatie. De uitslag zal worden toegelicht door een gecertificeerde coach van OndernemenPlus.

				Tijdens het klankbordgesprek krijgt uw klant praktische tips en adviezen, die zullen bijdragen aan de ontwikkeling van zijn/haar ondernemerschap. Gezamenlijk kunnen wij zo een bijdrage leveren aan de persoonlijke en zakelijke groei van de ondernemer. 

				En dat willen we toch allemaal?
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						De belangrijkste uitdagingen waar ondernemers mee te kampen hebben wij uitgewerkt in thema’s. Per thema is er een quickscan ontwikkeld, waarmee snel inzichtelijk gemaakt wordt waar de ondernemer staat in relatie tot zijn gewenste situatie.
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				Win-win situatie

			

		

		
			
				U bent dé financiële specialist en – adviseur. De coaches van OndernemenPlus zijn dat op persoonlijk ondernemerschap.

				Samenwerken met respect voor elkaars specialisme vakgebied leidt onmiskenbaar tot succesvol ondernemen.

				Als de spin-in-het-web weet u wat er speelt bij uw klant. 

				Niet alle uitdagingen zullen op uw vakgebied liggen. 

				U kunt onze expertise als “relatiegeschenk” aanbieden.

				Enkele pluspunten op een rijtje 

				• Uw klant voelt zich (h)erkent en begrepen door u

				• U biedt een waardevol ondernemerscadeau

				• U versterkt uw relatie met uw klant 

				• Uw positionering wordt sterker 

				• U onderscheidt zich in ondernemende zin

				Samenwerken aan succesvol ondernemen.
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						Op basis van vele onderzoeken en gesprekken met ondernemers hebben wij inzicht gekregen in de oorzaken van mogelijke uitval bij ondernemers.

						Terugkoppeling n.a.v. gesprekken met ondernemers: 

						• 82 % geeft aan verbeterd inzicht te hebben in eigen ondernemerskwaliteiten

						• 81% geeft aan beter inzicht te hebben in aandachtspunten in de bedrijfsvoering

						• 78 % van de ondernemers komt in actie op basis van de uitkomsten en adviezen
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				Tinnemans van Loon is een middelgroot accountantskantoor in het zuiden van het land. Zij hebben een selectie gemaakt van klanten waarvan zij wisten welke issue(s) er spelen. Dit varieerde van: groei, grip en controle, ondernemerschap

				balans privé/zakelijk, visie en koers.

				De gecertificeerde Ondernemerscoach van OndernemenPlus heeft vervolgens de klankbord gesprekken gevoerd. De ervaringen zijn bijzonder positief.

				Resultaten:

				• Het aanbod werd door alle ondernemers hoog gewaardeerd

				• 90 % heeft een klankbordgesprek gevoerd met de Ondernemerscoach

				• 70 % heeft ervoor gekozen om aansluitend een coaching traject aan te gaan.

				• De overige ondernemers gaven aan direct aan de slag te gaan met de tips en adviezen

				Tinnemans van Loon heeft zo een extra dimensie kunnen geven aan hun dienstverlening en de relatie met hun klanten versterkt.

				De coach van OndernemenPlus heeft er een aantal waardevolle nieuwe klanten erbij gekregen. Dit is waar “Samen werken aan succesvol ondernemen“ toe kan leiden.
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						Ons kantoor Tinnemans van Loon is een middelgroot, zelfstandig accountantskantoor in het zuiden van het land, stevig geworteld in de regio. 

						Alles wat bij de dagelijkse bedrijfsvoering komt kijken, komt terecht op de schouders van de ondernemer. Wij zien hoe ook onze klantengroep regelmatig stoeit om alle ballen in de lucht te houden. De aanpak van OndernemenPlus is voor ons een krachtige ondersteuning. Een welkome aanvulling op ons specialisme. Samen vormen wij een team voor de klanten. Voor ons een uitstekende manier om onze dienstverlening compleet te maken, de relatie met onze klanten te versterken en inhoud te geven aan onze visie op de accountancy 2.0.
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function RegisterInteractiveHandlers() {
RegisterButtonEventHandlers();
ProcessAnimations();
ProcessMedia();
}
function ProcessMedia() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenMedia");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-mediaOnPageLoadActions");
if(actions) {
var descendants = oFrame[i].getElementsByTagName('*');
for(var j = 0; j < descendants.length; j++) {
var e = descendants[j];
var tagName = e.tagName.toLowerCase();
if(tagName == 'video' || tagName == 'audio') {
if(e.paused) {
var selfContainerID = e.id;
eval(actions);
}
}
}
}
}
}
function ProcessAnimations() {
	var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
	for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
		var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageLoadActions");
		if(actions) {
			var selfContainerID = oFrame[i].id
			eval(actions);
		}
		var cn = oFrame[i].className;
		if(cn.indexOf("_idGenCurrentState") != -1) {
			var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnStateLoadActions");
			if(actions) {
				var selfContainerID = oFrame[i].id
				eval(actions);
			}
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
			oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOverForAnimations(this, event) }, false);
		}
	}
	document.body.addEventListener("touchend", function(event) { onPageTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
	document.body.addEventListener("mouseup", function(event) { onPageMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
}
function onPageTouchEndForAnimations(element, event) {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
}
function onPageMouseUpForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
}
function onTouchEndForAnimations(element, event) {
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUpForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOverForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var animationClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(animationClassName) != -1 ) {
return;
}
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function RegisterButtonEventHandlers() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenButton");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
oFrame[i].addEventListener("touchstart", function(event) { onTouchStart(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEnd(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mousedown", function(event) { onMouseDown(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUp(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOver(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseout", function(event) { onMouseOut(this, event) }, false);
}
}
function hasAppearance(element, appearance) {
var childArray = element.children;
for(var i=0; i< childArray.length; i++) {
var cn = childArray[i].className;
if(cn.indexOf(appearance) != -1) {
return true;
}
}
return false;
}
function isDescendantOf(child, parent) {
var current = child;
while(current) {
if(current == parent)
return true;
current = current.parentNode;
}
return false;
}
function addClass(element,classname) { 
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(classname) != -1 ) {
return;
}
if (cn != '') {
classname = ' ' + classname;
}
element.className = cn + classname;
}
function removeClass(element, classname) {
var cn = element.className;
var rxp = new RegExp("\\s?\\b" + classname + "\\b", "g");
cn = cn.replace(rxp, '');
element.className = cn;
}
function onMouseDown(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUp(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOver(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Rollover')) {
addClass(element, '_idGenStateHover');
}
var actions = element.getAttribute("data-rolloveractions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOut(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
removeClass(element, '_idGenStateHover');
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-rolloffactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchStart(element, event) {
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchEnd(element, event) {
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onHide(id) {
var element=document.getElementById(id);
if(element) {
handleMSOStateParentOfObject(element);
addClass(element, '_idGenStateHide');
}
}
function onShow(id) {
var element=document.getElementById(id);
if(element) {
handleMSOStateParentOfObject(element);
removeClass(element, '_idGenStateHide');
}
}
function handleMSOStateParentOfObject(element) {
var prev = element;
var parent = prev.parentNode;
var found;
while(parent && !found) {
var cn = parent.className;
if(cn && cn.indexOf('_idGenMSO') != -1)
found = true;
else
prev = parent;
parent = prev.parentNode;
}
if(found) {
var nextState = prev;
var mso_states = parent.children;
for (var i = 0, state; state = mso_states[i]; i++) {
var cn = state.className;
if (cn.indexOf('_idGenCurrentState') != -1 ) {
handleMediaInMSOState(state);
removeClass(state, '_idGenCurrentState');
addClass(state, '_idGenStateHide');
removeClass(nextState, '_idGenStateHide');
addClass(nextState, '_idGenCurrentState');
return;
}
}
}
}
function goToDestination(ref) {
window.location.href = ref;
}
function handleMediaInMSOState(element) {
/*This function is used to stop playing media present in current state when we move from current state to another state.*/
var descendants = element.getElementsByTagName('*');
for(var i = 0; i < descendants.length; i++) {
var e = descendants[i];
var tagName = e.tagName.toLowerCase();
if(tagName == 'video' || tagName == 'audio') {
if(!(e.paused)) {
e.currentTime = 0;
e.pause();
}
}
}
}
function playAnimatedElement(animated_element, className, hideAfterAnimating) {
removeClass(animated_element, '_idGenStateHide');
removeClass(animated_element, '_idGenPauseAnimation');
var cn = animated_element.className;
var previousAnimationClass = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
if ((cn.indexOf(className) == -1) && (cn.indexOf(previousAnimationClass) == -1)) {
addClass(animated_element, className);
animated_element.setAttribute("data-idGenAnimationClass", className);
}
else {
removeClass(animated_element, className);
removeClass(animated_element, previousAnimationClass);
animated_element.removeEventListener("webkitAnimationEnd", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
animated_element.removeEventListener("animationend", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
setTimeout(function() {addClass(animated_element, className)}, 10);
animated_element.setAttribute("data-idGenAnimationClass", className);
}
animated_element.addEventListener("webkitAnimationEnd", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
animated_element.addEventListener("animationend", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
}
function playAnimation(animation_id, className, startDelay, hideAfterAnimating) {
var animated_element = document.getElementById(animation_id);
if(animated_element) {
handleMSOStateParentOfObject(animated_element);
var startClassName = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(animated_element, endClassName);
addClass(animated_element, startClassName);
setTimeout(function(){playAnimatedElement(animated_element, className, hideAfterAnimating)}, startDelay*1000);
}
}
function onPlayAnimationEnd(element, hideAfterAnimating, evt) {
var className = element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
var startClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(element, className);
removeClass(element, startClassName);
addClass(element, endClassName);
if(hideAfterAnimating)
addClass(element, '_idGenStateHide');
evt.stopPropagation();
}
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